Civi                                   BÙI QUỐC TOÀN  VINH

	Thông tin cá nhân

	· Họ và tên: BÙI QUỐC TOÀN VINH
· Ngày sinh: 01-12-1988
· Nơi sinh: Bình Định
· Dân tộc: Kinh
· Tôn giáo: Không.
· Tình trạng hôn nhân: chưa lập gia đình
· Điạ chỉ thường trú : Huỳnh Kim – Nhơn Hòa – An Nhơn – Bình Định
· Điạ chỉ  : C7/15  Đường Cây Keo, P.Tân Phú, Q.Thủ Đức, TPHCM.
· Điện thoại  : 0901 552 225
· Email : quocvinh6878@gmail.com


	Trình Độ Học Vấn
	Đại Học Tài chính_Marketing

Nghành: Quản Trị Kinh Doanh

Anh Văn Giao Tiếp 

Tin Học Văn Phòng

	Vị trí mong muốn
	QUẢN LÝ BÁN HÀNG KHU VỰC

AREA SALES MANAGER(ASM)

	Kinh nghiệm
Mục tiêu nghề nghiệp hiện tại.


	1) Từ 09/2009 ( 08/2010

Công ty TNHH Quốc Tế Unilever Việt Nam

Chức Vụ : Team Leader Unilever
Khu vực  : TPHCM , Quận Gò Vấp _Q.Hóc Môn_Q12
2) Từ 08/2010 đến 7/2014
Làm việc tại Công Ty TNHH TM DV Tân Hiệp Phát

Chức Vụ : Sales Supervisor
Khu vực: Quận Gò Vấp
3) Từ 09/2014 đến nay 

Làm việc tại Công Ty Cổ Phần Acecook Việt Nam
Chức Vụ : Sales Supervisor
Khu vực: Tây Ninh_Bình Dương
Nhiệm Vụ của Sales Supervisor:
_ Chịu trách nhiệm về chỉ tiêu và các chương trình Maketing được phân bổ.

_ Nắm bắt rõ các thông tin về thị trường của mình và các đối thủ cạnh tranh có liên  quan.

_ Lập kế hoạch, báo cáo tình hình bán hàng theo định kỳ trực tiếp cho ASM. 
_ Kiểm tra, giám sát đôn đốc nhân viên cấp dưới đảm bảo kế hoạch công việc đề ra. 
_ Giám sát hoạt động kinh doanh NPP,NVBH.
_ Huấn luyện đào tạo các kỹ năng bán hàng cho đội ngũ

+ PDCA.

+ Truyền lửa và phát huy nội lực.

+ Vượt qua phản đối. v.v….
Quản lý đội ngũ bán hàng:

  - Trực tiếp quản lý nhân viên bán hàng 
  - Tuyển dụng và huấn luyện đội ngũ bán hàng trong việc: độ bao phủ TBL, chương  trình  khuyến mãi, trưng bày, quảng bá sản phẩm,….
  - Giám sát nhân viên trong việc thực hiện các báo cáo: bán hàng hàng ngày, hàng tuần, hàng tháng, danh sách khách hàng, tuyến đường , …  
   Hệ thống thông tin, báo cáo: 
  - Thiết lập và cập nhật hệ thống dữ liệu. Kiểm tra báo cáo, tài liệu.

QUẢN LÝ BÁN HÀNG KHU VỰC

AREA SALES MANAGER(ASM)

Lập kế hoạch và tổ chức triển khai thực hiện kế hoạch chiêu thị, bán hàng;
– Quản lý, hỗ trợ và phát triển hệ thống kênh phân phối ;
– Xây dựng, huấn luyện và giám sát quản lý đội ngũ nhân viên bán hàng.
– Quản lý kinh doanh khu vực (vùng) được giao
– Theo dõi khách hàng hiện có, phát triển khách khách hàng mới cho Công ty.
– Xây dựng và điều hành hệ thống bán hàng.
– Quản lý và đào tạo nhân viên, dẫn dắt nhân viên đạt doanh số.
– Đảm bảo và nâng cao chỉ tiêu doanh số của sản phẩm nhân viên kinh doanh phụ trách.
– Thực hiện kế hoạch, chỉ tiêu phân phối theo tháng, quý, năm.
– Làm báo cáo và theo dõi doanh số bán ra của sản phẩm trên đầu khách hàng theo định kỳ.
– Phân tích số liệu bán hàng, so sánh với các sản phẩm cạnh tranh khác và đưa ra những phân tích và đánh giá để nâng cao doanh số bán hàng của sản phẩm.

	Năng lực/Kỹ năng:

	ĐÃ HỌC CÁC KHÓA ĐÀO TẠO:
PDCA.
Omotenashi.
Horenso.

Leader Minset.
Quản lý bán hàng chuyên nghiệp.
Kỹ năng bán hàng chuyên nghiệp.

Kỹ năng đàm phán.

KỸ NĂNG:
Kỹ năng xây dựng hệ thống NPP chuyên nghiệp.

Kỹ năng xây dựng hệ thống bán hàng chuyên nghiệp để đạt được mục tiêu tốt nhất.

Kỹ năng gây ảnh hưởng và động viên.
Kỹ năng giao tiếp tốt.
Kỹ năng quản lý tốt.
Kiến thức cơ bản về tài chánh kế toán.
Kỹ năng hoạch định chiến lược.
Kỹ năng quản trị nhân sự.

Kỹ năng giao tiếp tốt và tinh thần đồng đội cao.

KINH NGHIỆM:
Kinh nghiệm phân tích thị trường.

Có kinh nghiệm về quản lý đội ngũ nhân sự.

Khả năng lên kế hoạch và hoạch định công việc.

Khả năng thích nghi cao và linh hoạt trong công việc.

Duy trì và phát triển mối quan hệ tốt đẹp với khách hàng cũng như NPP.




ĐƠN XIN VIỆC

      Kính gửi : Ban Giám Đốc Công Ty 
 Phòng Nhân Sự 

 Phòng Bán Hàng
Tôi tên   :  Bùi Quốc Toàn Vinh 

      Ngày sinh : 10-11-1988
      Nơi sinh    : An Nhơn _ Bình Định
      Dân tộc     : Kinh
     Tôn giáo   : Không
     Tình trạng hôn nhân: chưa lập gia đình 

· Điạ chỉ thường trú: Huỳnh Kim – Nhơn Hòa – An Nhơn – Bình Định
· Điạ chỉ liên           : C7/15  Đường Cây Keo, P.Tân Phú, Q.Thủ Đức, TPHCM.
· Điện thoại             : 0901.552.225
· Email                    : quocvinh6878@gmail.com

Qua tìm hiểu thông tin trên báo chí tôi biết được quý công ty đang tuyển vị trí QUẢN LÝ BÁN HÀNG KHU VỰC (ASM).

 Nay Tôi làm đơn để ứng tuyển vào vị trí QUẢN LÝ BÁN HÀNG KHU VỰC (ASM)  Miền Đông.
Tôi đã có 7 năm kinh nghiệm về việc Quản Lý Bán Hàng. Với những kỹ năng và kinh nghiệm thực tế ngoài thị trường Tôi tin Tôi sẽ làm tốt công việc mà Công ty đề ra.
Với tôi công viêc không chỉ đơn thuần là một phương tiên để kiếm sống mà nó là một định hướng nghề nghiệp , một niềm đam mê và sự cống hiến không ngừng. Tôi là người năng động, tự tin, sáng tạo và không sợ mạo hiểm cho dù có gặp thất bại. Tôi luôn nắm bắt cái mới và không ngừng học hỏi . Luôn tìm kiếm và xây dựng phong cách làm việc khoa học và hiệu quả . Những người tiếp xúc với tôi tìm thấy sự tin tưởng và chân thành, tôi nghĩ điều đó rất có ích trong việc quản lý của mình .
Nếu được làm việc tại Công Ty tôi muốn gắn bó lâu dài và cống hiến hết mình cho công việc để Công Ty ngày càng phát triển hơn và mục đích cải thiện bản thân mình hoàn thiện hơn nữa trong môi trường làm việc ngày càng phát triển của xã hội .
Tôi rất mong quý Công ty dành chút thời gian cho tôi có cuộc phỏng vấn. Tôi xin chân thành cảm ơn .

TP HCM, ngày 10 tháng 11 năm 2019











Người Làm Đơn
 
Bùi Quốc Tòan Vinh
